A fim de alargar o leque de opgoes
disponiveis em painéis absorventes, a Jocavi
criou o Snowsorber, fabricado em poliuretano
de baixa densidade com uma forma
desenvolvida para aplicagtes em tectos
falsos a baixo custo

Néo vamos ainda a AES de Sao Francis-
o - mais por questoes logisticas - mas pre-
tendemos ir a seguinte em Nova lorque se
tudo correr bem. Em Nova Iorque, como
eu estudei 1, tenho outras facilidades.
Alias, nesta AES em Paris conheci precisa-
mente um dos gurus da actstica que cons-
truiu os esttidios da escola onde eu estudei
que € o Storyk - que juntamente com o Pe-
ter d'Antonio (da RPG Diffusor Systems)
sao para mim os maiores conhecedores de
acustica que hd. Foi um prazer conhecer
pessoalmente os autores dos livros que eu
leio. E precisamente com grandes figuras
como ele que estamos a tentar entrar no
mercado. E curioso que a empresa dele
construiu as salas da empresa onde eu es-
tudei e estivemos a partilhar isso.

O que eu noto - e vérias pessoas nesta
AES confirmaram que esta minha leitura
esta correcta - € que a RPG parou de evolu-
ir. O Peter d'Antonio, que é dono da RPG, é
uma pessoa que tem 78 anos e estd a escre-
ver livros porque ja mostrou tudo a toda a
gente. Ja nao vemos produtos novos da
RPG ha algum tempo e os produtos novos
que aparecem, nao digo que sejam um flop
de vendas, mas nao sao coisas que alguém
use muito. [sso foi o que virias pessoas que
instalam RPG me disseram também: que a
RPG parou no tempo. E quando eles olha-
vam para 0s nossos produtos diziam-nos
“Mas aonde é que vocés andaram? Os vos-
sos produtos sdo giros.” Tomando isso co-
mo um ponto de partida e de motivagao,
penso que 0 mercado americano - que pro-
cura essencialmente difusores - pode fun-

Os painéis Ebony e Ivory,
respectivamente absorvente e
difusor, permitem criar solucoes
econémicas para tratamento
acustico em salas convencionais,
sendo a base dos novos pacotes
ATP Standard

cionar bem para a Jocavi. Somos uma mar-
ca que ja fez quatro formas diferentes de di-
fusores - porque a forma para eles é super
importante - e também podemos criar ape-
téncia para vender novos modelos. Obvia-
mente que nos vamos fazer mais dois
difusores para lhes agugar ainda mais o in-
teresse nos nossos produtos. Apanhando a
boleia de a RPG estar parada.

Num futuro mais imediato poderemos
também reduzir o prego, a partir do mo-
mento em que tenhamos uma ideia de
quanto é que podemos vender 14 fora. Os
primeiros contactos j& nos asseguraram
algumas vendas, que em termos de volu-
me sdo significativas. Queremos agora ter
margens de comercializagdo para que,
quem esteja no meio, ndo nos torca o nariz
em nos comprar, em relagio aos produtos
que eles possam l4 ter. J4 sei a partida que
as margens de revenda l4 fora ndo sdo mui-
to grandes. Eles vendem é muito.

Acho que nos ja temos condicdes para ex-
portar para la. Mesmo contando com segu-

ros e com o fransporte, temos preco para.

enfrentar o mercado. Obviamente que te-
mos € que ter I pontos que nos liguem com
as possibilidades de negécio e esse é 0 pri-
meiro passo. Conhecer as pessoas certas.
Tentar motiva-los a desenhar com os nos-
sos produtos dando-lhes toda a informacao
técnica, desenhos para os simuladores e re-
des de CAD, e tudo o que eles necessitem.

Cada vez mais a nossa aposta vai ser ir
para fora,

Produgio Audio: Os painéis Ebony e o
Tvory foram os vossos novos langamentos
e naturalmente na AES estiveram em des-
taque. Mas da vossa gama de 19 painéis
houve algum que tivesse tido melhor acei-
tagdo e tenha despertado mais curiosida-
de?

JCV: Sim, sem divida, foram o Cera-
flector e o Coralreef. Os nossos 19 produ-

tos sdo muito dis-
pares uns dos ou-
tros e se falarmos
apenas de difusores
temos um de ma-
deira, um de EPS,
um de poliuretano,
um de porcelana e
um de chacota de
baixa densidade -
uma massa de bar-
ro que € apanhado
em estado sdlido e
que ¢ misturada com dgua e peneirada de
forma a retirar todos os residuos da pe-
dra. Essa pasta ceramica em estado liqui-
do - que existe muito na Bairrada - é o que
vai encher os moldes.

Desta forma, temos cinco difusores de
mateérias-primas completamente diferen-
tes e com caracteristicas distintas. Isso é o
que eu acho que tem que ser a nossa
preocupagdo: oferecer variedade e ca-
racteristicas diferentes, com produtos das
mesmas familias, com diferentes niveis de
absorcao e difusao com variantes ao nivel
das frequéncias. Isso é o que faz com que
nos tenhamos aceitagéo.

Outro produto que também despertou
a atencdo foi o nosso Convexabsorber
porque sdo dois produtos num s6. E um
produto que é um difusor convexo, mas
que € absorvente nas médias e altas-fre-
quéncias e tem um coeficiente incrivel de
absorcdo também nas baixas-frequéncias
porque fem um ressoador sintonizado 13
dentro. As pessoas olhavam para este pro-
duto e perguntavam-nos como é que isto
funcionava e quando nos perguntavam o
preqo - seiscentos e tal euros - percebiam
que sao dois produtos num s6, que numa
darea de 1,80 por 1,20 nao existe no merca-
do. Sdo painéis apeteciveis também no
prego.

Temos uma diversidade muito grande
de solugdes e um gosto por fazer isto de
maneira, nao digo artesanal, mas com cui-
dado na mao-de-obra e escolha de mate-
riais que para se fazer em grande escala
tém que ser feitas com diferentes técnicas
de produgao. Isso permite-nos oferecer
19 pecas diferentes - isso para nds é muito
importante, porque garante-nos que
quem nos compra sabe o que estd a com-
prar e que temos clientes que querem os
produtos que temos.
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