actual, ¢é a questio das espumas, sobre a
qual a Jocavi tinha uma atitude que pare-
cia irredutivel. Entretanto, nesta nova ga-
ma de solucoes vemos que lancaram um
painel de espuma, o Seafoant...

JCV: Sim, trata-se de um painel de espu-
ma, PU. E preciso entender que os plasticos
tém varias variantes, 0s que sdo feitos em
molde ou com injecgdo, que sao de poliure-
tano. Este € de espuma cortada, perfilada,
de polipropileno, uma das variantes da
matéria-prima principal, em que somos
nos que escolhemos a densidade, porque é
o corte perfilado que da a modulacao e nao
um molde. Estas esponjas sao auto-adesi-
vas de fixagao facil e nés proprios, na cons-
trucdo de estidios, para conseguirmos
fazer por exemplo cabines de locugio com
uma atenuacao muito diminuida, tinha-
mos necessidade de usar este tipo de pro-
dutos, o que fazia que os tivéssemos que
comprar a concorréncia. Assim, é uma
questio de noés termos a maior variedade
de produtos possivel para que possamos
ser auto-suficientes. A Jocavi tem neste mo-
mento 19 produtos diferentes. J& ha muita
variedade de produtos e penso que somos
o fabricante com maior diversidade de pro-
dutos, mesmo dentro das mesmas familias
de difusores, absorventes e absorventes
sintonizados, todos com caracteristicas
muito diferentes.

Esse foi sem duvida um dos melhores re-
tornos que eu trouxe da AES, da parte dos
consultores actisticos e dos construtores de
estidios e engenheiros de som, por consta-
tar que ndo tinhamos nenhum produto a
“estorvar” o outro. Quando me pergunta-
vam qual seria a diferenga entre dois pai-
néis mais parecidos, havia sempre razio
para la estarem os dois. No nosso stand
optimos por expor todos os modelos, de
forma a mostrar também essa diversidade
e o facto de eles serem todos necessérios.

As instalagoes da
Jocavi, em Sintra,
encontram-se

em actividade
permanente com o
acabamento dos
painéis e embalagem
dos pacotes
acusticos que sao
regularmente
enviados para clientes
em Portugal, Espanha
e outros paises

Quero deixar claro que nao sou um gran-
de entusiasta das espumas mas, tratava-se
de complementar a nossa gama com uma
matéria comprada, onde nos especificamos
o corte, densidade e o tipo de revestimento
consoante a especificacdo de protecgao
anti-incéndio, a semelhanga do que fazem
todos os outros fabricantes. Se depois a
nossa forma é mais aliciante que as outras
é relativo. E uma matéria-prima que nao
permite grandes divagacoes. O que a defi-
ne ¢ obviamente a protecgao que tem con-
tra incéndio, a densidade e a porosidade. A
forma melhor para a peca ja € relativa.

Quando temos um cliente que quer com-
prar Seafoam nos assim ja a temos para for-
necer. Tal como temos muitas consultas
para aplicar painéis destes em tectos falsos,
de sessenta por sessenta. Foi a razao pela
qual cridmos uma aba neste vainel, para
termos esta possibilidade. Obviamente que
tentamos sempre aconselhar outras solu-
coes nossas que sao lavdveis e que nao
criam cheiros, nem sujidade.

Produgao Audio: Na nossa siltima con-
versa, faldmos também da forma como a
Jocavi pensava potenciar o investimento
jd efectuado em termos de capacidade de
desenvolvimento e produgcao através do
crescimento para o mercado externo. Qual
foi entretanto a evolucdo nesse sentido?

JCV: Nés definitivamente optamos por
separar a parte do aconselhamento e da
consultadoria, do projecto da fabrica. Por
isso cridmos outra empresa que se chama
Prestige, Consultadoria em Design e Actis-
tica, que estd completamente separada da
fabrica. A Jocavi agora s6 trabalha os pro-
dutos, embala-os e vende-os, Nao instala.
E s6 uma fabrica.

Quando temos obras é evidente que diri-
gimos toda a nossa carteira de clientes
para a Prestige e quando esta ganha uma




