Joao Carlos Vieira com Roger Quested,
fundador da famosa marca britanica
Quested Audio

A investigagdo permanente de solucées
em painéis de tratamento acustico permitiu
a Jocavi criar os novos painéis Ebony e Ivory,

mais econdmicos e que estao a ter excelente
aceitacdo no mercado dos estudios
domésticos

aprecidvel o seu baixo peso para aplicacao
nos tectos. Trata-se de um painel difusor
2D de dispersao controlada numa s6 coor-
denada, produzido em poliuretano de alta
densidade revestido com uma pelicula en-
durecedora. A sua geometria exterior ¢ de-
terminante para controlar as primeiras e
outras reflexoes das paredes anteriores
promovendo um controlo da difusao sono-
ra na sala. Decorrente da sua forma, com
reentrancias profundas, este produto ofe-
rece também um interessante coeficiente
de absorcao relacionada que pode ser com-
binado com os painéis Ebony nos novos
pacotes ATP Standard (Acoustic Treatment
Pack) da Jocavi, outra das propostas da
marca apresentada pela primeira vez na
AES de Paris.

Dois anos de exportagdo

Com bastantes novos produtos e agora
c¢om dois anos de experiéncia na exporta-
¢do para a Unido Europeia, com particular
impacto no mercado de Espanha, de tudo
isto fomos falar com Jodo Carlos Vieira,
responsavel principal da marca e fundador
da Jocavi.

Producio Audio: Podenos perceber me-
lhor a estratégia por detrds destes novos
painéis lancados pela Jocavi?

Jodo Carlos Vieira: Neste espaco de tem-
po fomos desenvolvendo novos produtos,
essencialmente em duas fases. Primeiro foi
o Addsorb que era um produto que nés ja
instalivamos em auditorios. Depois segui-
ram-se o Snowsorber, Seafoam, Angle-
softner e o Bassweakner. Todos estes novos
produtos estio agora precisamente a fazer
um ano no novo catilogo. Mais recente-
mente, antes da feira da AES, lancamos o
Ebony e o Ivory que sio um painel absor-
vente e um difusor, baratinhos, com a in-
tencio de criar pacotes mais acessiveis.
Fizemos testes em quatro salas de tama-
nhos diferentes, de oito a 12 metros quadra-
dos, com uma volumetria de 33 a 37 metros
cubicos e consecutivamente em mais trés
salas de dimensbes progressivamente su-
periores. Posteriormente usamos 0s novos
produtos mais baratos para a solugao Stan-
dard e usdmos os produtos que ja tinha-
mos, nomeadamente os painéis Coralreef e

0 Mellowtrap para a solugdo Excellence,

Estes pacotes AT - Acoustic Treatment
Pack - foram a nossa mais recente apresen-
tacdo comercial e foram criados com um
simbolo préprio, ligado & Jocavi, para se-
rem colocados também em venda on-line.

Todos os pacotes foram simulados e tes-
tados realmente em salas, sendo acompa-
nhados por isso de valores como 0s que
apresentamos nos textos de exemplo, com
chao de parquet, paredes em alvenaria
normal e o tecto em estuque, simulando
uma casa comum. Assim obtivemos dados
concretos € pudemos apresentar exemplos
de produtos e da sua aplicagao.

Producio Audio: Quando falamos de
produtos mais baratos nos pacotes Stan-
dard, podemos saber como ¢ que se concre-
tiza o facto de serem mais econdnicos?
Que compromissos foram assumidos?

JCV: E tudo uma questao de mercado.
Sabemos que existem muitos potenciais
clientes que gostariam de tratar acustica-

mente 0s seus espacos mas que nao tém di-
nheiro. Quando olhamos para o mercado
com as solugoes actisticas que existem tor-
nou-se evidente que as outras marcas que
oferecem painéis tém tentado introduzir
matérias-primas de modo a fazer difusores
muito mais baratos do que os nossos. Por-
que ndo sao painéis multicomponentes,
ndo tém a mao-de-obra que estes tém e nao
tém nem a dispersao nem as matérias-pri-
mas que estes tém. Entretanto, ndo banali-
zando os produtos a um ponto de usar
apenas um componente, nos decidimos
desenvolver estes dois produtos, Ebony e
Ivory. O Ivory, por exemplo, é feito de uma
matéria-prima que se pode classificar de
plastico, com densidades diferentes, reves-
tido com uma tinta endurecedora de forma
a criar uma superficie rigida, resultando
num bom difusor. O Ebony é um absor-
vente de caixa de ressondncia mas tem
uma superficie permeavel antes da caixa
de ressonancia, fazendo com que funcione
nas médias frequéncias com a matéria-pri-
ma exposta directamente mas funcionando
também como um ressoador que o torna
bastante mais eficaz nas baixas frequén-
cias. Obviamente que nestes dois produtos
noés reduzimos os custos de produgdo de
forma a ter um melhor preco final, o que
também contempla os nossos revendedo-
res com uma margem que lhes permite tra-
balhar connosco. Porque ¢é disso que se
trata. Essencialmente a reducao de custos
passa pelas matérias-primas e pelas quan-
tidades que se possam produzir. A partida,
se este produto entra em quatro solugdes e
temos uma excelente campanha para tor-
nar os produtos mais apeteciveis nas mon-
tras, com a exportacio e com o facto de
estarem disponiveis on-line, torna-se pos-
sivel que estes se tornem mais rentaveis
que 0s nossos outros produtos que estdo
mais associados a consultadoria e aos con-
tactos mais personalizados com o aconse-
lhamento técnico. Aqui estamos perante
solugoes pré-estudadas, para uma sala de
determinada dimensdo e com determina-
das caracteristicas actisticas. Os produtos
sdo fornecidos embalados com as instru-
coes de montagem e com 08 acessorios
todos, tornando-se numa solucao que se
pode vender bem porque nao tem um pre-
co proibitivo.

Producio Audio: Na nossa iltima re-
portagem sobre a Jocavi, um dos temas que
discutimos e cuja discussio permanece
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